
1. DLACZEGO robisz ten biznes? (Twoje “dlaczego musi byćwystarczająco mocne,
by mogło motywowaćCiękiedy pojawiąsięproblemy związane z tym biznesem.

Powód #1 ..............................................................................................................................

Powód #2 ..............................................................................................................................

Powód #3 ..............................................................................................................................

Powód #4 ..............................................................................................................................

Powód #5 ..............................................................................................................................

2. Kiedy? Kiedy będziesz robiłbiznes każdego dnia? W jakich godzinach będziesz to
robiłdzisiaj, jutro i kolejnego dnia?

3. Co jesteśgotów poświęcić, by osiągnąćtwoje cele?

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

................................................................................................................................................

4. Z kim? Z kim byśchciałrobic ten biznes? Na kogo życie możesz wpłynąć
w pozytywny sposób? Zrób swojąlistęteraz.

5. Ile planujesz robićekspozycji każdego dnia? (minimum 3 dziennie) ..........................

6. Ilu gości zamierzasz zaprosićna twój PBR/ABB każdego dnia? ...............................

7. Ilu członków zespołu chcesz zasponsorowaćkażdego miesiąca? ................................

8. Ilu personalnie zasponsorowanych managerów każdego misiąca? ............................
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1. Jeżeli miałbyśzacząćten biznes na półetatu (part-time), ile musiałbyśzarabobić
miesięcznie by ten biznes byłwart twojego czasu?

$........................./month I Miesiąc: $................. 1 Rok: $.................

2. Ile godzin tygodniowo mógłbyś realistycznie poświęcić na ten biznes,
by zdobyćoczekiwany dochód? Ile godzin tygodniowo poświęcisz na ten biznes?
.................hours/week

3. Ile miesięcy byłbyśgotów zainwestowaćw ten biznes by osiągnąćtwój wymażony
dochód?
........................./months

4. Jeśli moglibyśmy pokazaćci plan w jaki sposób można osiągnąćwymagany przez
ciebie dochód, biorąc pod uwagępodane przez ciebie parametry, byłbyśgotów zacząć
teraz? .........YES! .......... NO!

Kiedy osiągniesz następujące pozycje:

Manager: __ / __ / __

Senior Manager: __ / __ / __

Director: __ / __ / __

Regional Director __ / __ / __

Senior Director: __ / __ / __

Corporate Director: __ / __ / __

Diamond Director: __ / __ / __

Twój podpis pokazuje twoje zaangażowanie do pracy a mój podpis reprezentuje
zobowiązanie moje i mojego zespołu do tego, by z tobąpracowaći pomóc ci osiągnąć
twoje cele. Witam w zespole!

Data: ___/___/___ Data: ___/___/___

_________________________________ ________________________________
Podpis nowego członka zespołu Podpis Sponsora
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